
Obiettivi formativi:
Oggi stanno nascendo unità di filantropia strategica strutturate presso banche e imprese: i 
professionisti che se ne occupano hanno quasi sempre una formazione finanziaria che, da 
sola, non sempre soddisfa le esigenze filantropiche dei clienti. Diventa allora fondamentale 
la conoscenza dei metodi di analisi dei progetti e del relativo impatto atteso dal finanzia-
mento di associazioni non profit, del processo decisionale sviluppato dal donatore, dei 
nuovi fondi disponibili per associazioni non profit e delle nuove regole che gli enti erogatori 
osservano per promuovere un’efficace azione di finanziamento in favore di enti non profit. 
Il corso ha l’obiettivo di rendere i partecipanti in grado di presentare progetti a fondazioni 
private italiane ed europee, attraverso l’apprendimento di casi specifici che interessano 
fondazioni attente alla realtà del volontariato, imparando a considerare il punto di vista dei 
valutatori oltre a quello di chi presenta progetti.

Contenuti specifici:
● Presentazione del ruolo odierno ricoperto dalle fondazioni in Italia e in Europa
● Presentazione delle fondazioni bancarie
● Presentazione delle fondazioni private
● Approfondimento su ruolo e funzioni del grant-seeker
● Attività di laboratorio: analisi comparata bandi
● Indicazioni operative per una buona gestione della partnership in seguito

all’approvazione di un progetto

Destinatari:
Volontari, responsabili e dirigenti delle associazioni di volontariato della provincia di Vicenza.
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